Sa skapar vi varde for vara
institutionella kRunder

P& Danske Bank har vi
manga ars erfarenhet av
att skapa skraddarsydda
portfoljlésningar for
institutionella kunder
och med en beprovad
process sakerstaller vi att
varje enskild kund far en
16sning anpassad efter
sina forutsattningar

och mal

Danske Banks portféljldsningar for
institutionella kunder ar mycket
mer an bara investeringsprodukter.
De ar heltackande lI6sningar dar

vi tilsammans med varje kund
identifierar kundens 6nskemal och
behov.

"Vidiskuterar bland annat hur
kundens kapital investeras idag och
om den l6sningen passar kundens
mal och riskaptit. Samtidigt gar

viigenom kundens 6vergripande
investeringspolicy och erbjuder
kvalificerad sparring. Bildligt talat sa
kan man sdga att om viinte vet hur
kundens drémhus ser ut, kan vi inte
hjalpa till att bygga det”, sager Fredrik
Kallstrom, Senior Product Specialist.

Ratt I6sning kraver insikt

Férst nar vi har fatt en djup och
detaljerad forstaelse for den

enskilde kundens verkliga 6nskemal,
utmaningar och behov kan det bli lage
att prata mer specifikt om Danske
Banks portfdljlosningar. Har har vi
tva kategorier, som var och en kan
skraddarsys for den enskilde kunden:

+ Dels absoluta portféljer, dar vi
satter en riskram for kundens
investeringar baserat pa kundens
onskemal om avkastning och
risk, och stravar efter att
leverera hégsta mdojliga absoluta
avkastning inom denna riskram.
Dels referensportféljer dar kunden
valjer ett referensindex for sina
investeringar och vi stravar efter

Historisk avkastning dr ingen garanti fér framtida avkastning. En investering i fonder kan bdde 6ka
och minska i vdrde. Det dr inte sdkert att du far tillbaka det investerade kapitalet. Fér mer information
se produktblad, basfakta for investerare och informationsbroschyr pé danskeinvest.se.

att leverera en meravkastning
over detta referensindex.

Erbjuder bankens expertis

Oavsett val av portféljlésning haller vi
kontinuerligt alla kunder uppdaterade
om hur deras medel investeras och
hur avkastningen utvecklas. Aven
rapportering och motesstruktur kan
skraddarsys sé att varje kund erbjuds
en service som ar anpassad till
kundens behov.

"For oss ar det viktigt med
transparens och generellt sett ar det
viktigt fér oss att ha en néra och stark
relation med varje enskild kund, sa att
vi kan bidra till att skapa mest varde
for kunden. Darfor ar vi ocksa glada
Over att kunna erbjuda vara resurser
och specialister inom omraden

dar kunderna behdéver ndrmare
radgivning. P& samma satt vill vi
ocksa delta i relevanta méten med
ledning eller investeringskommitté
ute hos vara kunder, séger Gabrielle
Hagman, Head of Institutional
Sweden.
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